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MAPA DE PREEARACIGN PARA
LA NEGOCIACION INFLUYENTE

Cliente:
Proyecto:

Responsable:

Fecha:
Presencia | Hibrido

Lugar:

OBJETIVO PRINCIPAL

INTERESES DE LA OTRA PARTE

INTERESES PROPIOS

ZOPA (Zona de Posible Acuerdo)

PODERES Y LIMITACIONES

TACTICAS POSIBLES

Resumen Final:

Acuerdos parciales:

Observaciones:

Version | Revision:




